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Kaip parduoti savo idéj3
arba ,, pardavimai nepardavéejams”

NeZinau, kodél taip neteisingai susikloste mokymy tradicijos, kad profesionalaus pardavimo metody yra mokomi
tik pardavimy vadybininkai. O juk kiekvienam Zmogui kasdien reikia daryti daug jvairiy pardavimy: jtikinéti,
motyvuoti, sudominti bendradarbius, Seimos narius, o kartais net ir save pat;.

Pardavimo proceso iSmanymas ir gebéjimas kiekviename etape jj valdyti leis greiciau, efektyviau ir su didesniu
malonumu pasiekti misy komunikavimo (bendravimo) tikslus.

Jei nesate pardavimy vadybininkas, taciau norite iSmokti jtikinamai pateikti ir apginti savo nuomone ir idéjas,
mokymai ,,Pardavimai nepardavéjams” yra Jums. Lengvai ir ir paprastai iSmoksite taikyti profesionaliy pardavéjy
naudojamus metodus kasdieniniame gyvenime.

Mokymy metu iSmoksite:

suprasti ir valdyti pardavimy procesg;

praktikoje naudoti svarbiausias pardavimy technikas;

neutralizuoti Zmoniy priestaravimus ir s€kmingai uzbaigti pardavima;
suformuoti savyje tvirtg psichologinj pagrindg sékmingiems pardavimams.

Mokymy programa:

jtaigaus Zmogaus fundamentalios nuostatos, bitinos Zinios ir iglidziai;

sékme pardavimuose nesancios asmeninés vertybeés ir jsitikinimai;

Zmoniy poreikiai — ar poreikiy Zinojimo uztenka tam, kad galétume daryti jtaka? Kg daro su poreikiais
geriausi pardavéjai?

kokie yra pardavimo proceso etapai ir kaip juos valdyti?

pasiruoSimas pardavimui: klausimai, j kuriuos neatsakius geriau nepradéti pardavimy veiksmo;

kaip jtikinti be tesioginio , jsidlinéjimo“?

veiksmingas argumentavimas;

priestaravimy jveikimo ir jsitikinimy keitimo metodai;
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e veiksmai po sékmingo pardavimo — kg galime padaryti, kad kitg kartg tg patj Zmogy jtikintume dar
lengviau ir greiciau?

e kaip jtikinti (parduoti) nepavyksta — kaip i$ to gauti nauda?

e jtikinome — dabar reikia tai sékmingai jgyvendinti. Pokyciy valdymas: kaip atrasti savyje ir padéti atrasti
kitiems vidine motyvacijg daryti naujus, nejprastus dalykus? Kaip jveikti pasiprieSinimg pokyciams? Kaip
pokyciai gali tapti mlsy aistra ir gyvenimo bidu?

Mokymo metodai:

e batiniausia teorija;

e praktinés uzduotys ir pratimai;

e konkreciy atvejy analizé, gyvenimiski pavyzdziai;
¢ mokymai yra vedami lietuviy kalba.

Galimybé adaptuoti programa pagal Jusy jmonés poreikius

Pardavimy mokymy programa gali bati sudaryta atsiZzvelgiant j unikalius JGsy jmonés poreikius ir specifika. Yra
galimybé pasirinkti Jums patogiausig laiko formatg: savaités dienas, mokymy pradZios ir pabaigos laikg. Mokymus
galima organizuoti JUsy jmonés biure arba uZzsakant konferencijy sale.

Trukmé: 1 diena (8 ak. val.) Dalyviy skaicius: iki 20 Kaina: 100 Eur

Nuosirdu, orientuota j asmens tobuléjimq. Gavau daugiau nei tikéjausi.

Dainius Paulauskas, UAB ,,Egreda” (,Mano namukas®) direktorius
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Mokymus veda:

Valdemar Chmielevski, efektyvaus komunikavimo ir
pardavimy treneris, ugdomojo vadovavimo (koucingo)
specialistas.

Mokymy treneris turi daugiau nei 20 mety praktine
pardavimy patirtj. Dirbdamas pardavimy vadybininku vykdé
didelius ir ilgalaikius B2B pardavimus. Gavo apdovanojimg
kaip daugiausiai teigiamy klienty atsiliepimy sulaukes
pardavimy vadybininkas. Valdemarui dirbant direktoriaus
pavaduotojo ir direktoriaus pareigose, kompanijos pardavimy
augimas buvo dvigubai didesnis, nei rinkos augimas.

Treneris atvirai ir su malonumu dalinasi asmenine patirtimi.

ISsilavinimas ir kvalifikacijos:

e Tarptautinio retorikos ir oratoriaus meistriSkumo universiteto treneris-licenciatas. 2009 metais suteiktas
auksciausios kategorijos trenerio laipsnis;

o Sertifikuotas koucingo specialistas (tarptautiné ICF (International Coaching Federation) akreditacija, 2008
m.);

e NLP Praktikas (Licensed Practitioner of NLP, 2008);

e Aukstasis iSsilavinimas (Kauno technologojos universitetas, informaciniy technologijy fakultetas, 1993 m.).

Darbiné patirtis:

e Pardavimai: praktiné patirtis nuo 1993 mety iki dabar: B2B pardavimai informaciniy technologijy, statyby
subrangos, mokymuy ir konsultacijy srityse;

e Vadovavimas: 4 mety praktiné patirtis (2004 — 2008 m.), direktoriaus pavaduotojas, generalinis
direktorius;

e Seminary, mokymy vedimas: nuo 2005 mety;

e Individualiy koucingo sesijy vedimas: praktiné patirtis nuo 2008 mety;

e MB, Investuok j save” steigéjas, mokymy autorius ir treneris.




