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Viesasis kalbéjimas ir jtaigus bendravimas.
Ill pakopa: Efektyvi prezentacija

Po dviejy viesojo kalbéjimo mokymy pakopy misy balsas ir kiinas sugeba puikiai iSreiksti mintis, o psichika moka
valdyti jaudulj ir vieSojo kalbéjimo baime. Triksta tik vieno: logiskos, profesionaliai paruostos prezentacijos ir
efektyviy, jtaigiy informacijos pateikimo metody.

Mokymy metu:

iSmoksite sudaryti efektyvios prezentacijos turinj;

Zinosite, kaip uzfiksuoti turinj, kad kuo maziau zidrétumeéte j konspektg ir tuo palaikydami gera kontakta
su auditorija;

praktiSkai treniruosite medodus, kurie leis Jisy klausytojams jsiminti svarbiausius prezentacijos akcentus;
visus pratimus galésite atlikti panaudodami savo prezentacijy turinj. Tai leis Jums i$ karto po mokymy
panaudoti iSmoktus dalykus praktikoje.

Mokymy programa:

fundamentalUs klausimai — kg batinai reikia jvertinti pries pradenat pasiruosima prezentacijai (susitikimui,
vizitui pas klientg);

minciy Zemélapiai (Mind Mapping) — lengva ir veiksminga technika prezentacijos (vieSosios kalbos,
susitikimo) plano sudarymui;

paprasti viesosios kalbos (prezentacijos) turinio jsiminimo badai — iSlilaisvinsite nuo nuolatinio Zitréjimo j
uzrasus ar skaidres;

daugiapozicinis argumentavimas — Jisy argumentai bus stipresni ir lengviau jsimenami;

intriguojanti prezentacijos pradZia (jzanga) — juk i$ jasy pirmy sakiniy klausytojai spres: klausyti ar
Latsijungti”;

klausytojy motyvacija — kaip rasti kelig prie kiekvieno klausytojo Sirdies?

svarbiausiy teziy pateikimas — kad visi vienareikSmiskai suprasty, kas yra svarbiausia JUsy prezentacijoje;
daikty panaudojimas metaforoms —iSmoksite vieng i$ stipriausiy jtakos darymo techniky;




+370 685 35874
valdas@investuokisave.lt WWZ
www.investuokisave.lt | SAVE

e savo idéjy jtarpimas atsakant j klausimus — panaudosite klausytojy uzduodamus klausimus dar kartg
akcentuoti svarbiausias prezentacijos idéjas;

o efektyvi prezentacija — iSmoksite sudaryti efektyvios prezentacijos struktirg;

e Zmoniy mastymo, informacijos priémimo ir filtravimo bidai — kaip tai nustatyti konkre¢iam Zmogui ar
grupei Zzmoniy ir kalbéti ,jiems suprantama kalba“?

e praktiné prezentacija su videojrasu — gausite savo prezentacijos videojrasg analizei.

Mokymo metodai:

e bidtiniausia teorija;

e praktinés uzduotys;

e dalyviy igldzZiy vertinimas po kiekvieno pratimo;

e kiekvieno dalyvio filmavimas;

e konkreciy atvejy analizé, gyvenimiski pavyzdziai;

e trumpi video filmai, iliustruojantys treniruojamus igtdzius;

e 80% mokymuy laiko sudarys pratimai;

¢ mokymai yra vedami pagal tarptautinio Retorikos ir oratoriaus meistriSkumo universiteto licencijg;
¢ mokymai yra vedami lietuviy kalba.

Trukmeé: 2 dienos (24 ak. val.) Dalyviy skaicius: iki 16

Galimybé adaptuoti programa pagal Jusy jmonés poreikius

VieSojo kalbéjimo mokymy programa gali bati sudaryta atsizvelgiant j unikalius Jasy jmonés poreikius ir specifika.
Yra galimybé pasirinkti Jums patogiausig laiko formatg: savaités dienas, mokymy pradzZios ir pabaigos laika.
Mokymus galima organizuoti Jisy jmonés biure arba uZsakant konferencijy sale.

Geriausi ir jdomiausi mokymai kuriuose teko dalyvauti.

Ligita Kiznyte, UAB Affecto Lietuva
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Mokymus veda:

Valdemar Chmielevski, efektyvaus komunikavimo ir
pardavimy treneris, ugdomojo vadovavimo (koucingo)
specialistas.

Viesojo kalbéjimo mokymus veda nuo 2008 mety.
Treneris atvirai ir su malonumu dalinasi asmenine
patirtimi.

ISsilavinimas ir kvalifikacijos:

e Tarptautinio retorikos ir oratoriaus meistriSkumo universiteto treneris-licenciatas. 2009 metais suteiktas
auksciausios kategorijos trenerio laipsnis;

o Sertifikuotas koucingo specialistas (tarptautiné ICF (International Coaching Federation) akreditacija, 2008
m.);

e NLP Praktikas (Licensed Practitioner of NLP, 2008);

e Aukstasis iSsilavinimas (Kauno technologojos universitetas, informaciniy technologijy fakultetas, 1993 m.).

Darbiné patirtis:

e Pardavimai: praktiné patirtis nuo 1993 mety iki dabar: B2B pardavimai informaciniy technologijy,
statyby subrangos, mokymy ir konsultacijy srityse;

e Vadovavimas: 4 mety praktiné patirtis (2004 — 2008 m.), direktoriaus pavaduotojas, generalinis
direktorius;

e Pristatymy, prezentacijy darymas: nuo 2002 mety;

e Seminary, mokymy vedimas: nuo 2005 mety;

¢ Individualiy koucingo sesijy vedimas: praktiné patirtis nuo 2008 mety;

e MB, Investuok j save” steigéjas, mokymy autorius ir treneris.




